Namn Idénamn

Adress Mobil.nr

Med denna ansokan bekraftar du att du har last och forstar direktiven fran Vinnova om vem som kan
soka, till vad man kan fa radgivning/stéd och vad som inte ingar i UppfinnarLotsen

Utover dessa direktiv sa staller UppfinnarLotsen foljande krav.

e Du maste ha tid till att driva din idé framat.

e Ditt engagemang ar helt avgorande hur mycket du far ut av projektet.

e Det finns vissa aktiviteter som vi ser ar obligatoriska att medverka i, sasom

seminarium/”workshops”.

UppfinnarLotsen tror pa en blandning av individuell utveckling av dig som uppfinnare, din idé och
framtida idéer genom utbildning, stoéd och lotsning genom innovationsprocessen av erfarna
uppfinnare/experter/entreprendrer och samarbetspartners.

Nedan foljer nagra fragor, dar vi vill att du beskriver din idé utifran behovet/problemet du har
identifierat. Vi vill inte veta din specifika I6sning till en borjan, utan fa en god 6verblick av vem du

ar, vad du vill och forsoker l6sa.

Vem ar du? Vad har du for bakgrund och vad gor du férutom uppfinner?

Beskriv kortfattat vilket problem/behov du léser eller vad som kan goras pa ett battre vis.

UppfinnarLotsen ett projekt finansierat av Vinnova
www.uppfinnarlotsen.se lots@guf.se




Vad ser du for fordelar med din idé utifran behovet du l6ser

Vilka nackdelar kan din idé tankas ha(farhagor, begransningar, olosta problem/utmaningar)?

Finns det ndgon liknande 16sning/lésningar pa marknaden idag?

Vilken malgrupp / malgrupper vander du dig till?

Vad har du gjort hittills med din idé ( googlat, nyhetsgranskat, marknadsundersdkningar, prototyper etc.)?

Vad ar det du behoéver hjalp med for att komma narmare en kommersialisering?

Skicka in dokumentet till Lots@guf.se
Lycka till!

Projektagare

GOTEBORGS

UPPFINNAREFORENING

Sveriges storsta lokala
uppfinnareférening

Med finansiering fran

VINNOVA

www.uppfinnarlotsen.se




	Datum: 
	Namn: 
	Idénamn: 
	Adress: 
	Mobilnr: 
	Vem är du Vad har du för bakgrund och vad gör du förutom uppfinner: 
	Beskriv kortfattat vilket problembehov du löser eller vad som kan göras på ett bättre vis: 
	Vad ser du för fördelar med din idé utifrån behovet du löser: 
	Vilka nackdelar kan din idé tänkas hafarhågor begränsningar olösta problemutmaningar: 
	Finns det någon liknande lösninglösningar på marknaden idag: 
	Vilken målgrupp  målgrupper vänder du dig till: 
	Vad har du gjort hittills med din idé  googlat nyhetsgranskat marknadsundersökningar prototyper etc: 
	Vad är det du behöver hjälp med för att komma närmare en kommersialisering: 


